der vom Gesetzgeber geforderten Kostentransparenz Rechnung getragen wird, bedeutet dies noch lange
nicht, dal das Vertragskonstrukt juristisch unangreifbar ist @® Rechtssicherheit ware daher gut, aller-
dings ist mit hochstrichterlichen Entscheidungen diesbeziiglich auf die Schnelle nicht zu rechnen. Um so
bedauerlicher, daf8 PrismaLife eine Expertise nennt, diese aber trotz Anfrage nicht zur Verfiigung stellt
@@ Vermittler und Vertriebe sollten das Risiko der Kostenausgleichsvereinbarung genau priifen. Insbe-
sondere unter dem finanziellen Aspekt, wenn es zu grofieren Stornoriickforderungen kommen kann,
womdglich sogar durch Riickabwicklung simtliche Courtage zuriickzuzahlen ist.

Aus Initiative ,Gemeinsame Erklarung’ entsteht Verein ,GDVM*

Versicherungsmaklern wurde durch das Vermittlergesetz mit —verordnung am 22.05.2007 und die
grundlegende Reform des Versicherungsvertragsgesetzes mit Wirkung ab dem 01.01.2008 eine ganze
Reihe von Verpflichtungen auferlegt. Rechte dieser Berufsgruppe, deren Pflichten schon der Bundesge-
richtshof 1985 in seiner legendaren ,Sachwalter-Entscheidung’ genauer definierte (BGH IVa ZR 190/85 v.
22.05.1985 [VersR 1985, S. 930 ff] und damit Versicherungsmakler mit Expertenberufen (Sonstige Berater
[aaO S. 931]) gleichstellte, sucht man jedoch, bis auf wenige Ausnahmen, in den gesetzlichen Bestim-
mungen vergebens. Nicht einmal die Hohe ihrer Courtage, die der Versicherungsnehmer mit seinen Bei-
tragen an den Versicherer zahlt und von diesem dann an dem Versicherungsmakler weitergegeben wer-
den, kdnnen Versicherungsmakler selbst bestimmen. Ausnahmen hiervon bilden allenfalls Nettotarife,
bei denen Versicherungsmakler eine individuelle Gebiihrenvereinbarung mit ihren Mandanten treffen.

Mit einer am 19.01.2008 von Versicherungsmaklern unter der Federfiihrung von Matthias Hel-
berg/Osnabriick ins Leben gerufenen Initiative soll sich dies andern. Ihrem Aufruf an unabhingige
Versicherungsmakler, eine , Gemeinsame Erklirung” (www.versicherungsmakler2008.de) an die
Vorstande der Versicherer zu unterzeichnen, mit der den Versicherungsmaklern mehr Eigenstan-
digkeit und Mitbestimmung bei den Courtageregelungen zugestanden werden sollen, folgten
spontan rund 250 Maklerbetriebe. Die Forderung aus deren Reihen nach einem Verein, der die In-
teressen seiner Mitglieder intensiv und damit vehement vertritt, wurde laut
und ermutigte die Initiatoren am 05.04.2008 zum néchsten Schritt. Zehn Griin-
dungsbeteiligte kamen in den Geschaftsrdumen des Versicherungsmaklers
Helberg in Osnabriick zur konstituierenden Sitzung zusammen. , Heftig”, so be-
richtet es uns ein Teilnehmer, , aber dennoch in selten erlebter Harmonie”, sei der
Inhalt der Vereinsverfassung diskutiert und beschlossen worden. Diesem ersten Griindungsakt
schlossen sich die Wahlen zum Vorstand des Vorvereins an. Mit der Eintragung in das Vereins-
register beim Amtsgericht Osnabriick, wo der neue Verein GEMEINSCHAFT DEUTSCHER
VERSICHERUNGSMAKLER (GDVM) seinen Sitz haben wird, sollen die Aktivitaten nach aufien
hin beginnen. Als eine erste Aufgabe formuliert Vereinsvorsitzender Helberg: , Aufbau einer Inter-
essensvertretung kleinerer und mittelstindischer Versicherungsmakler, wirklich unabhingig von Versicherern.”

vt’-Fazit: @® Nun ist es nicht so, dafs es keine Verbande fiir Vermittler gibt. Indes fiihlen sich, so darf
man es wohl aus den binnen kurzer Zeit immerhin 250 die ,Gemeinsame Erkldrung’ unterzeichnenden
Versicherungsmaklerunternehmen schliefien, nicht alle ausreichend vertreten @® Engagement und Mo-
tivation stimmen, allerdings wird auch eine ausreichende Budgetierung hinzukommen miissen. Sollen
dauerhaft die Interessen teilnehmender Makler gebiindelt und Vorschlage oder gar Forderungen bei den
Versicherungsunternehmen durchgesetzt werden, dann tiberschreitet das schnell die zeitlichen Ressour-
cen ehrenamtlich Tatiger. Will man sich zudem auf politischer Bithne Gehor verschaffen, dann 148t sich
Lobbyarbeit in Berlin und Briissel nicht mit einem kleinen Vereinsbeitrag von wenigen Euro monatlich
bestreiten @@ Nicht umsonst gibt es andernorts Bestrebungen nach Verbandefusion @® Welche Zu-
kunft und dauerhaften Erfolge dieser Verein haben wird, bleibt abzuwarten. Die bisherige Entwicklung
ist jedenfalls erstaunlich positiv. ,vt’ bleibt am Ball und wird von den Zielen des GDVM nach Erlangung
der Rechtsfahigkeit als eingetragener Verein (e.V.) berichten.

Gerafft ¢ gestaffelt ¢ gepriift

Payback-Punkte: Vorsicht bei beruflich erworbenen Payback-Punkten. Denn bundesweit wird iiber die
steuerliche Behandlung der dienstlich erworbenen Punkte, die vom Arbeitnehmer gegen Sach- und Bar-
pramien eingelost werden konnen (sog. Kundenbindungsprogramme), geratselt. Beispiel: Die Arbeitneh-
mer tanken fiir dienstliche und private Zwecke mit einer auf den Arbeitgeber ausgestellten Tankkarte bei
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